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Nutzen Sie die Erfahrungen eines Trainers, der in Ma  rketing und Vertrieb
jahrelang vor Publikum gestanden, geschwitzt und ge glanzt hat.

Sie wollen Ihre Zuhorer fesseln und diese fur sich und lhre Sache gewinnen.
Sie wollen souveran wirken.

Sie wollen Einfluss nehmen und sich und lhre Leistungen professionell verkaufen.

Alle, die vor Publikum souveran, zielgerichtet und begeisternd prasentieren wollen

Was sind die Bedurfnisse Ihrer Zuhérer? Was ist Ihr messbares Ziel fur lhren Vortrag?
Dies gilt es, zunachst zu definieren und darauf ausgerichtet zu prasentieren.

Sie lernen, lhren Zuhdorern explizit ihnren Nutzen zu erlautern und so zu Uberzeugen. Dem
Einsatz lhrer Personlichkeit kommt dabei eine Schlusselrolle zu.

Mit vermeintlichen Stérungen gehen Sie positiv um und nutzen diese Energie der Zuhorer
fur Ihr Ziel.

Wichtige Lernfelder sind:

e Die innere Einstellung

e Abholen und wertschatzen eines jeden Zuhorers
e Nutzenargumentation

e Leidenschaft im Vortrag & emotionale Ansprache
e Souveraner Umgang mit Einwanden

e Fuhrung zum eigenen Ziel

e Bewusster Einsatz von Korpersprache

Wir schneiden unsere Trainings auf Ihre Bedurfnisse zu: Die Methodik und genauen
Inhalte sprechen wir mit lhnen ab. Dabei erhalt Ihr Transfer in Ihren Arbeitsalltag ein
besonderes Gewicht. Eine spezielle Checkliste begleitet Sie sicher in Ihre nachste
Prasentation.

Durch Theorie (Erst verstehen, dann verstanden werden, Harvard Konzept, 10 Schritte zur
Uberzeugenden Prasentation) und vor allem durch Ihre eigenen Vortrdge und Rollenspiele
lernen Sie spielerisch. Videofeedback, teilweise provokantes Trainerfeedback und die
Fragen ,Was war schon gut?* und ,Was fehlt zum optimalen Vortrag?“ stellen Ihr Lernen
sicher.

Der Trainer arbeitet mit lhren konkreten Zielsetzungen, Erfahrungen und Fallen. Dafur
bringen Sie vor dem Training eigene Fragestellungen ein, so dass wir das Training
entsprechend gestalten.

Ein personlicher Vertrag (Selbstsuggestion) sichert Ihren zukinftigen Erfolg in
herausfordernden Situationen.
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